
第二轮线上路演直播方案

一、背景与目的

随着第一轮线下路演的圆满结束，已经角逐出了本届区域十大牛商。年后，我们即将迎

来第二轮更为精彩的线上路演活动。本次路演旨在通过线上直播平台，为各赛区选手提供一

个展示自我、交流经验的舞台，同时吸引更多观众关注，提升活动影响力。通过视频号连麦

互动，增进选手之间的了解与合作，共同推动企业发展，并选出全国百强牛商及全国 20 强

牛商。

二、时间节点

1. 2 月 10 日-2 月 18 日区域十大牛商线上路演

2. 2 月 24 日前公布全国百强及 20 强名单

3. 3 月 3 日-3 月 7 日 20 强牛商线上直播（具体细则年后通知）

三、直播安排

1. 直播时间：2025 年 2 月 10 日至 2 月 18 日，每天安排 2 个赛区进行连线直播。

2. 直播平台：各分汇官方视频号（尚未开通视频号的分汇需在年前完成开通）。

3. 直播排期

序号 日期 直播时间段 直播分汇

1 2 月 10 日 15：00-18：00 河南牛商汇

2 2 月 11 日 10：00-13：00 深圳+东莞牛商汇

3 2 月 11 日 15：00-18：00 中山牛商汇



4 2 月 12 日 10：00-13：00 济南牛商汇

5 2 月 12 日 15：00-18：00 青岛牛商汇

6 2 月 13 日 10：00-13：00 浙江牛商汇

7 2 月 13 日 15：00-18：00 苏州牛商汇

8 2 月 14 日 10：00-13：00 湖南牛商汇

9 2 月 14 日 15：00-18：00 湖北牛商汇

10 2 月 15 日 10：00-13：00 无锡牛商汇

11 2 月 15 日 15：00-18：00 上海牛商汇

12 2 月 16 日 10：00-13：00 安徽牛商汇

13 2 月 16 日 15：00-18：00 陕西牛商汇

14 2 月 17 日 10：00-13：00 广州牛商汇

15 2 月 17 日 15：00-18：00 佛山牛商汇

四、岗位与职责

岗

位
直播前 直播中 直播后

会

长

1、掌握直播操作

2、熟悉直播流程

1、主持开场，介绍直播活动

2、邀请总汇副会长连麦致辞

1、提交评

分表给小



岗

位
直播前 直播中 直播后

/

执

行

会

长

3、参与彩排

4、指导选手分享

3、按顺序邀请选手路演，引

导其进行干货分享

4、填写评分表，对选手表现

进行打分

5、与观众互动、引导其点赞、

评论、转发

6、请总经理点评与总结致辞

7、结语，预告下场直播赛区

及时间

秘书

2、对直播

提供建议

总

经

理

1、熟悉直播流程与点评标准

2、准备总结致辞内容

1、全称参与直播，观看选手

路演

2、在选手路演完毕后，进行

总结致辞与点评

3、填写评分表，对选手表现

进行打分

1、提交评

分表给小

秘书

2、对直播

提供建议



岗

位
直播前 直播中 直播后

小

秘

书

1、负责直播的整体筹备与协

调工作

2、确定选手名单及直播顺

序，并告知其直播流程及相关

事项

3、收集嘉宾、选手头衔及高

清职业照，视频号二维码，对

接市场部制作海报

4、直播前进行设备测试与网

络测试，确保稳定

5、至少提前两天安排直播测

试，保障每位选手都会连麦

6、提前打印流程表及评分表

给到嘉宾

1、做好嘉宾与选手衔接

2、随时处理直播突发问题

3、在评论区积极互动

1、回收所

有评分表，

确保每位

评委有打

分且签名

2、记录直

播反馈与

数据，为后

续活动提

供参考

3、将评分

表与直播

数据提交

总汇

五、直播流程

时间 事项 人员

10：00-10：15 开场环节，介绍十大牛商评选活动及本场 会长/执行会长



路演赛区

10：15-10：30 邀请总汇执行会长、副会长致辞 总汇领导

10：30-10：45 介绍第一位选手上场，选手分享 15 分钟 第一位选手

10：45-11：00 介绍第二位选手上场，选手分享 15 分钟 第二位选手

…… 介绍第十位选手上场，选手分享 15 分钟 第十位选手

…… 邀请总经理点评、总结致辞 5-10 分钟 总经理

六、选手路演分享内容（15 分钟）

1、开场介绍（3 分钟）

自我介绍，简明扼要的介绍清楚我的姓名、公司、公司的产品和项目等；

2、重点讲解全域营销成绩（4 分钟）

运用故事情节重点讲解全域营销成绩，例如：一些意想不到的客户都主动找过来; 原来客户

选公司，现在公司选客户等案例阐述全域营销带来的翻天覆地变化；

3、忆苦思甜挖痛处（2-3 分钟）

重点讲解公司以前遇到的一些困难和想了哪些办法；同时也用小故事的形式阐述怎么走进单

仁牛商课堂

4、全域营销干货分享（4 分钟）

光讲成绩不讲干货，别人肯定认为你在炫耀或者虚而不实；分享网络营销干货特别是短视频

干货，特别从短视频账号布局、定位、运营、团队管理等方面分享一些心得；

5、总结和畅想未来（1 分钟）

开头和结尾非常重要；需对前面分享做总结，而且还特别畅享一下公司的未来和明年的计划



七、选手路演评分维度

评分维度如下：

序

号

选手

姓名

公司名 经营成果

（30 分）

干货分享

（30 分）

语言表达

（20 分）

观众互动

（20 分）

总得分

评委签名 日期

注：表格内的打分是专家评委个人评分，最终分数取所有嘉宾评委的分值平均分，望知悉！

1. 经营成果（30 分）：评价选手公司经营成果，包括全域营销及短视频等方面取得的成就；

2. 干货分享（30 分）：评价选手分享全域营销干货特别是短视频干货，特别从短视频账号

布局、定位、运营、团队管理等方面分享一些心得；

3. 语言表达（20 分）：评价选手在连线过程中分享内容以及与主持人沟通表达能力；

4. 观众互动（20 分）：综合观众在连线过程中与观众互动、调动直播间氛围、直播间实时

数据等层面进行评分。


