
NEWSUN
传统营销企业，如何通过互联网
成为全国同行唯一

主讲人：王林

2024/04/19 单仁助力企业网络再创辉煌 牛商扛起中国经济未来脊梁



爱学习、乐分享、讲奉献、共成长

单仁助力企业网络再创辉煌 牛商扛起中国经济未来脊梁

王林

北京正方康特信息技术有限公司  总经理

联想中小企业中国区服务商

联想大客户增值代理商

24年IT领域从业经历

北京牛商汇 会长

全域营销C级诊断师



爱学习、乐分享、讲奉献、共成长

单仁助力企业网络再创辉煌 牛商扛起中国经济未来脊梁

那是一个充满机遇与挑战的时代

2001年，投身计算机行业

各行各业都在进入信息化阶段

计算机技术的广泛应用改变着人们的生活方式和工作方式

这是一个创新和突破自己的机会
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北京延庆某学校电子教室项目，初春，我和同

事每天翻山越岭往返200多公里，返程的路上还

要接女儿下学，经常是到了学校，灯光下，女

儿站在学校的铁栅栏门上含泪望着我。

创业故事

我白天跑客户，晚上学习，当时人手不够，经

常是夜以继日的工作，也顾不上家。
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我出身军人家庭。持续不断地拜访客户，成就客户。2004年，首

批联想商用大客户代理商

创业艰辛

一个突发事件，造成很大打击。内蒙古海拉尔，某百货商场，经

销联想电脑。一次要了四十多台电脑和一些外设。货运途中，车

辆失火，货物灭失。承运商按件数赔付，每件20元。诉讼后，赢

了官司，钱没有要回钱来。
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2018年以后，竞争对手涌现。业务局限北京地区的大客户直销

艰难中遇到单仁牛商

2020年初的疫情，公司几乎处于停摆状态。单仁牛商的“中小企

业疫情急救包”公益课程，仿佛为我找到企业的救命稻草。我带

着希望和决心，5个多月时间上完单仁牛商所有课程。
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通过学习，了解全域营销。单仁牛商帮助下，组建网销团

队，从定位开始，剖析自身的优势、目标客户的需求，竞

争对手的情况。确定盈利模式、核心产品、关键词与核心

竞争力，确保每一项决策都基于市场分析、明确定位，建

设3个营销型网站，提升产品曝光度和市场影响力，搭建

完成搜索流量的营销体系。

搜索平台初战告捷

2021年，我们线上获得上千条精准线索，网销2000多万
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不了解天猫和京东规则的情况下，贸然进入，投入大于收

入。这次失败让我们深刻认识到，目标客户定位的重要性，

企业才是我们的目标客户

成功不是一蹴而就

看清自己，开始，将自己定位联想商用电脑供应商，推广

过程中费用高，客户不精准。后来，经过单仁牛商指导和

牛商汇扒皮培训，重新梳理核心产品和目标客户，细分盈

利模式，明确在不同背景下定位。如“北京原子荧光分析

仪器厂联想启天台式机经销商”。改变后更精准地找到目

标客户，提高转化率。与北京分析仪器领域大部分厂家进

行合作，这些客户每年有3000台以上电脑出货
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关键词方面，对关键词分析和测试；建立三级推广词库；

建立付费推广和免费推广连动机制。不断尝试和调优，询

盘达到产品参数水平，询盘到有效线索转化率60%至80%，

订单转化率20%以上

听话照做，把握互联网规律

根据单仁牛商落地手册，建立线上客服、销售团队

2022年，新客户来自线上。网络营销先款后货，让公司拥

有良好现金流。2022年网销业绩上升到5000多万
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搜索端成绩却让我差点错失短视频这个巨大红利。在牛商

汇的争霸赛活动中，牛商学员通过短视频获得飞速发展，

取得巨大成绩。我才意识到，将会错失一个时代。组建短

视频团队，带领大家再次踏进单仁牛商课堂

单仁牛商让企业在互联网上牛起来

搜索端成绩却让我差点错失短视频这个巨大红利。在牛商

汇的争霸赛活动中，牛商学员通过短视频获得飞速发展，

取得巨大成绩。我才意识到，将会错失一个时代。组建短

视频团队，带领大家再次踏进单仁牛商课堂
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针对行业，建立2个综合主账号，10个品类的产品号，6个

同类细分的产品号、1个IP号、1个产品评测号，优选10个

短视频平台进行作品发布。短视频推广和大搜推广协同进

行

进军短视频

短视频和搜索两个平台，同时加大某一个产品推广密度，

搜索端或短视频端就出现这一产品询盘

实现全域营销，让客户找来找去都是
我
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人找货和货找人、从搜索流量到推荐流量的全域营

销体系

互联网数字化营销漏斗

在全网形成了流量、询盘、线索、成交、复购的数

字化营销漏斗
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第一次关注：

违反厂家区域销售政策，被处罚几十万元。外流举

报奖励制度让竞争对手，将我们产品从北京外流到

贵州某投标项目上，厂商说如果不交罚款，取消所

有权益。为不影响客户服务和员工的利益，我个人

支付了罚金。保住与信息化时代同步发展机会。公

司发展被局限在京津冀地区

联想公司对我们的两次关注
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第二次关注：

业务规模扩大，业务范围到全国，客户激

活率增长，联想研究我们营销方式。全国

唯一一家全域营销商。人均效能是传统渠

道3.5倍。联想授权我们联想中国区中小企

业服务商，联想大客户增值代理商授权。

授权跨区域报备制度。我们走向全国市场。

通过互联网成为全国同行唯一
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为我们建成了华北最大的联想智商务融合旗舰店，将联想销服一体化项目与全

域营销结合，立为华北标杆，去推动全国3000多家智商务店的转型发展。

全域营销带来新生态
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联想百应业务是联想服务板块中核心业务，

近期把我们纳入联想百应的S2B2C营销体系，

用全域营销方式去推动联想百应业务提升，

探索出代理商和厂商融合发展之路

全域营销带来新的生态
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单仁牛商文思子牙矩阵营销AI系统推出，解决内容创

作、视频混剪、平台运营、数据分析。内容是短视频

的灵魂，文思子牙结合单仁牛商定位体系、引流和转

化体系，让新手小白能按内容创作模型，创作高质量、

有价值内容来吸引和留住目标客户

全域营销，AI助力，现实不可能
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从大搜到短视频，到各新媒体平台，布局

全域营销，让公司在2023年经受住行业大

环境影响，网络营销以40%以上速度增长。

布局全域营销，企业持续增长

环 境
应 对
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 互联网全域营销，对于很多人来说或许只是一个名词，但对于我和我的

团队来说，却是我们夜以继日的付出和思维方式改变的痛苦经历。

全域营销感言、展望

通过互联网全域营销，我们不仅创造了经济效益，更重要的是找到了企业

的发展之路。在此，感谢我们公司的每一位伙伴，今天这份荣誉是你们创

造的，荣誉属于你们！

“十大牛商”这一荣誉，将激励我们继续保持创新精神，不断提升企业的核心竞争力，为客户、为员

工、为社会创造更大的价值！
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互联网是国家为我们铺设的一条新质生产力之路

单仁牛商全域营销助力企业再创辉煌

全域营销助力中、小企业腾飞！

感谢单仁老师、感谢陈纪杋会长，感谢单仁牛商，感谢

牛商汇，感谢今天在场的所有领导、企业家和朋友们！

 祝福大家！ 愿我们共同创造更美好的未来！


