


宫美华创业故事

Ø 70后青岛人，25岁开始创业，先后四次创业，均在建筑建材

行业，凭借出色的销售管理和知人善任能力，积累了2000+

经销商和分销商朋友。

Ø 1996年投身建材管道行业，借助改革开放地产红利，仅用三

年就做到区域行业头部，业务发展顺利。

与单仁牛商的故事

Ø 151届系统班学员

Ø 青岛牛商汇组织部长

Ø 现任青岛牛商汇会长



创业历程
地产走低、决
心为暖通管道
行业寻求产品
的延伸

二次出征，青岛建材行业
开启塑料管道女王传说

从一个20平方的
小门店开始我的
创业之旅

逆境中选择牵手公元股
份，第三次从零开始



Ø 文思子牙矩阵布局
• 全网做到：205个

• 分布平台：抖音、快手、视频号、小红书、西瓜、头条、微视、
B站

Ø 精准定位
• 针对不同区域、不同需求的代理商，打造个性化账号内容

• 形成了总部和各区域代理商账号间的矩阵

• 实现了传统暖通代理商把线下生意搬到线上再来做一遍的目标

Ø 内容策略
• 根据不同的应用场景和产品属性我们建立了不同场景的产品账号

• 形成以招商加盟的主账号和不同应用场景间的产品号矩阵

线上机遇 结缘单仁牛商



Ø 线上从0到1
牛商争霸期间线上业绩完成：131万，实现线上销售从
0到1的突破

Ø 争霸赛历练
参与牛商争霸赛，激发团队内驱力，与其他团队交
流互鉴、共享知识，在切磋中团队成员于专业、协
作、思维等多维度实现蜕变。

Ø 牛商扒皮神助力
牛商扒皮精准定位，让痛点一目了然，优化视频结
构与内容方向，精准触达目标人群，坚持场景带产
品，产品配场景的视频输出原则。

牛商赋能 拨云见日



14天奇迹（14天跑20家 成功签约18家）

线下走访
2024年9月20日-10月4日,空气能事业部线下追销走访西安、

靖边、齐齐哈尔、邯郸、大连、长春等20家北方代理商

高效签约
凭借线上赋能的成果,14天内成功签约18家,签约率达

90%

合同金额
首批款200万,合同签约金额达2000万



牛商助力跑出模型 线上推广会启幕
2025 年 2 月 20 日,公元空气能以“驭风而行,生生不
息” 为主题举办线上推广会,剖析产品优势、发布五大
营销政策,吸睛无数,开启线上推广新篇

中国供热展亮相
2025 年 2 月 20 - 22 日,公元空气能于北京中国国际展
览中心(顺义馆)举办的供热通风等家居展首次全国亮相

超级工匠直播
发布会与供热展结束,我们当即开展“超级工匠”主题直
播。打造标杆工长直播型,成功后立即全渠道推广复制



与代理商共享经验

签约的公元代理商进行线上分享，助力代理商全面布局各全域，

进一步将业务拓展至二级经销商及水工长渠道，实现市场覆盖

的全方位下沉与渗透

同行线上分享

线下支持与定制服务并行，提供一对一指导，助力搭建线下营

销团队，量身定制专属营销方案

线下业务团队支持

资源共享：从线上来的所有客户，下分到各地代理商手中，共

享流量和客户资源。

获客资源共享



总结与未来展望

未来计划：继续优化线上模型，扩大代理商矩阵，销售目标实现业绩十倍增
长，助力更多暖通代理企业实现数字化转型。

回顾全域营销这一路的创业历程，能够在这个年纪赶上视播AI这个伟大的时

代，感觉非常的幸运!在这个时代能够选对“老师”一一单仁牛商，更是我幸

运中的幸运。我相信，在座的各位和屏幕前的您，也一定能通过学习，拥抱

这个时代，拿到结果。



Thank you for 
listening


